














Luis A Guahuna, Director Gerente de
Prolinks HK

Prolinks HK es la definicién de una pequefa empresa
internacional exitosa. Fundada hace tres anos, Prolinks HK
fabrica prendas de ropa de alta calidad en Ningbo, China,
para marcas populares de Francia, Estados Unidos y otros
paises. Sus colecciones se venden principalmente en
Sudameérica y su oficina principal esta en Hong Kong.

Luis Guahuna, Director Gerente de Prolinks HK, nacido en
Colombia, dice que eligi6 Hong Kong como base para la
compania por la eficiencia de sus comunicaciones y la
confiabilidad de sus profesionales. “Fue una decision facil”,
dice. “Hong Kong tiene muchisimas ventajas: impuestos
bajos, proteccion de la propiedad intelectual, facilidad para
manejar una compafia y, ademas, es una plataforma para
China. Desde el punto de vista de impuestos, las ventajas
de estar aqui son grandes. Por eso, toda la administracién
se lleva a cabo aqui en Hong Kong.

“He vivido muchos afios en Londres y Paris, pero me encanta
Hong Kong”, dice el sefior Guahuna, cuyo hobby es la
navegacion. “Me gusta la comida, me gusta la ciudad. Y lo
mas importante es que todo funciona. Eficiencia es la clave.
Aqui se hacen las cosas mucho mas rapido que en cualquier
otro lugar. Hong Kong es el mejor lugar para estar en China”.

Carlos Miguel Gagliardi, Director de
Ripley Hong Kong Ltd

Con ventas anuales que ascienden a mas de USD 1.600
millones en 55 tiendas por departamentos de Chile y Peru,
Ripley tiene infinidad de estanterias que es necesario llenar
con todo tipo de productos, desde ropa a articulos para el
hogar y muebles.

Ripley establece su oficina en Hong Kong en 2004 para
manejar su abastecimiento en Asia y coordinar el envio de
mercancias desde Asia a Sudamérica. La mayoria de los
productos que se mueven a través de Hong Kong estan
fabricados en China continental, “aunque también estamos
tratando de desarrollar nuevos mercados de abastecimiento
en India, Bangladesh, Vietnam e Indonesia”, dice Carlos
Miguel Gagliardi, Director de Ripley Hong Kong Ltd. “Estamos
buscando siempre nuevos proveedores”.

Ripley eligio originalmente Hong Kong para estar cerca de
sus proveedores, y hace dos afnos se trasladé al distrito
industrial Lai Chi Kok de la ciudad para una comodidad aun
mayor. “Ahora tenemos 15 proveedores en un radio de tres
cuadras. Aqui estad Li & Fung, una de las compafias de
comercio mas grandes del mundo”, dice el sefior Gagliardi,
gue también destaca la alta calidad de la fuerza de trabajo
de Hong Kong. “Son abiertos, aprenden rapidamente y son
profesionales. Tenemos 28 empleados y, sinceramente, estoy
muy orgulloso de mi equipo”.




Juan Carlos Rico, Gerente de Negocios de
AM China Trading

Superar las barreras comerciales y culturales es la mision de AM
China Trading Ltd, un proveedor de investigacion de mercado,
control de calidad de productos y servicios de logistica para
inversionistas que quieren entrar en Asia. La compania esta
asociada con Aviomar S.A., de Colombia, que hace dos afios
tomo la decision de expandirse en Asia, dice Juan Carlos Rico,
Gerente de Negocios de AM China Trading. “Desde 1994, las
exportaciones de China a Colombia han aumentado un promedio
de 30 por ciento al afo. Por lo tanto, dijimos: Tenemos que
conseguir una parte mas grande de este mercado”.

Hong Kong fue elegida como base de operaciones por el
“amigable ambiente de negocios de esta ciudad”, dice.
“Registrar una compafia aqui te toma de tres a cuatro dias
solamente. Los impuestos de Hong Kong son mas bajos que
los de China, y con el acuerdo de libre comercio con China,
CEPA (Acuerdo para una Asociacion Econdmica mas Estrecha),
es muy facil operar a través de Hong Kong, que esta cerca
de las fabricas de la provincia de Guandong”. Juan Carlos Rico
destaca también la solidez del sistema legal de Hong Kong,
su proteccion de la propiedad intelectual y su papel como
puente cosmopolita entre Oriente y Occidente.

“Existe una enorme barrera cultural entre Latinoamérica y
China”, dice el sefior Rico, que habla chino mandarin.
“Queremos ayudar a nuestros clientes a superar esa barrera”.

Raynard Picard, Director de
Global Pro Merch Exchange Ltd

Global Pro Merch Exchange Ltd (GPMX) quiere ser “la mejor
compahia comercial de Hong Kong para el mercado
latinoamericano”. La empresa mexicana tiene personal en
Hong Kong, China continental, México y los Estados Unidos
para ayudar a sus clientes con el abastecimiento de productos,
actividades logisticas y de inspeccion y otros aspectos del
negocio de importacién-exportacion.

GPMX eligié como sede Hong Kong “por su excelente sistema
legal”, dice su Director, Raynard Picard. “También por la
magnifica ubicacién de Hong Kong, ya que esta muy cerca
de China y es un punto ideal para viajar a cualquier ciudad
de Asia”.

Hong Kong facilita a los occidentales hacer negocios en
China, dice, debido a su proximidad a los centros de fabricacion
de China y gracias a la destreza de los hongkoneses con los
idiomas, muchos de los cuales hablan tanto inglés como
mandarin, ademas de su lengua nativa, el cantonés. Otra
ventaja de Hong Kong, dice el sefior Picard, es “el estilo de
trabajo de las personas, que son ambiciosas y tienen un gran
deseo de éxito. Todo en el ambito de los negocios aqui se
mueve rapidamente”.
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Mauricio Alvarenga, Director de
Factum Group

El brasileno Mauricio Alvarenga, antiguo ingeniero eléctrico,
fundoé Factum Consultants Ltd en Hong Kong en 1997 con
el fin de ayudar a los importadores a abastecerse de productos
no sélo en China continental sino en toda Asia, desde India
a Indonesia. Ademas de atender clientes de Sudamérica,
Factum también hace negocios en Europa, Oriente Medio
y Australia.

Factum Group, con sede en Hong Kong, ahora opera en
Japén y tres ciudades de China continental; tiene dos plantas
al este de China, con un total de 600 empleados, dedicadas
a procesar ajos y otros alimentos para la exportacion. Pero
el grueso del negocio es el comercio, que emplea a 60
personas. “Este afio, nuestro plan es exportar entre 8.000
y 10.000 contenedores”, dice.

Después de trabajar en varias ciudades de China, el sefor
Alvarenga eligi6 Hong Kong como sede de Factum “porque
esta a cuatro horas y media de cualquier lugar de Asia. En
Hong Kong hay muchos vuelos diariamente a todos lados”.
También valora la infraestructura bancaria y la facilidad para
hacer negocios en Hong Kong. “Yo puedo llevar la contabilidad
aqui con una persona. Ademas, Hong Kong es una ciudad
segura. Puedes ir a cualquier lado y no te pasa nada. Y me
gusta la transparencia al hacer negocios aqui — no hay
corrupcion, a diferencia de lo que sucede en muchos paises”.

Bruno Pereira, Gerente de Desarrollo de Negocios de
Fast Giant Development Ltd

Fast Giant Development Ltd fue fundada en Hong Kong en
2008 por sus propietarios brasilefios con el objetivo de estar
cerca de sus proveedores. La compahia distribuye a companias
brasilefias componentes electronicos de alta calidad, como
circuitos integrados y semiconductores utilizados en sistemas
de alarma residenciales, en la industria automotriz,
electrodomésticos, equipo médico e iluminacion, al tiempo
gue su equipo de ingenieros trabaja con los clientes para
desarrollar nuevas aplicaciones.

Bruno Pereira, Gerente de Desarrollo de Negocios de Fast
Giant Development Ltd y con sede en Sao Paulo, dice que
eligieron Hong Kong por su proximidad a los proveedores
de componentes electrénicos y porque algunas de las ferias
mas grandes de productos electrénicos se realizan alli.

“Una de las razones era estar en el mercado local, trabajar
con los proveedores y crear asociaciones”, dice el sefior Pereira.
“El ochenta por ciento de nuestros proveedores son de Hong
Kong y de China continental. También queriamos consolidar
la carga en nuestro propio almacén de Hong Kong para reducir
costos. Para nuestro negocio, Hong Kong es clave, pues esta
cerca del mercado mas grande: China continental. Queremos
mantenernos al tanto de los nuevos desarrollos de los
proveedores de componentes electronicos en China. Y ademas
de las ventajas que eso significa, Hong Kong tiene impuestos
bajos. Alli todo es facil para manejar un negocio”.




La economia mas libre del mundo (segun estudios de la Heritage Foundation y Cato
Institute/Fraser Institute)

La economia mas orientada a servicios del mundo (los servicios representan mas del
90 por ciento del PIB)

El mercado de oferta publica inicial (OPI) mas grande del mundo en 2009; centro clave
de captacion de capitales para las empresas chinas

Centro de capital riesgo mas grande de Asia

Segundo lugar del mundo con la relacién mas alta de reservas de divisas per capita
Tercer mercado de divisas mas grande de Asia y sexto del mundo

Mayor fuente de inversiéon extranjera de China

Segunda fuente mas grande de Asia en inversion extranjera directa

Segundo receptor mas grande de Asia de inversion extranjera directa

Aeropuerto mas activo del mundo en carga internacional

Tercer puerto mas activo del mundo en movimiento de contenedores

Mas de 3.500 sedes y oficinas regionales de companias foraneas a junio de 2009, 83
por ciento de las cuales son responsables de las operaciones en China continental

Sistema de impuestos bajos (15 por ciento de impuesto maximo sobre salario para
individuos; 16,5 por ciento de impuestos sobre beneficios; no existe el IVA; no existe
el impuesto sobre el patrimonio)

El PIB de Hong Kong se prevé que crecera entre 4 y 5 por ciento en 2010

El Acuerdo para una Asociacion Econémica mas Estrecha (CEPA, siglas en inglés) funciona
como un convenio de libre comercio entre Hong Kong y China continental, el primer convenio
de este tipo firmado por China.

Bajo el CEPA, los productos y servicios de Hong Kong tienen acceso preferencial al mercado
de China continental — por encima de los compromisos suscritos por China en el marco de la
Organizacion Mundial del Comercio.

¢Como pueden las empresas extranjeras beneficiarse del CEPA?
El CEPA no impone ninguna restricciéon cuanto a la fuente del capital de los inversores o a su
nacionalidad.

Comercio de productos:

Los inversores pueden producir productos en Hong Kong que cumplan las normas de origen
para importaciones libres de impuesto por parte de China bajo el CEPA. Las mercancias deben
cumplir los requisitos que las acrediten como “hecho en Hong Kong”, pero no es necesario
que la compafia tenga su sede en Hong Kong.

Comercio de servicios:

Las companias constituidas en Hong Kong por inversores extranjeros pueden recibir el tratamiento
CEPA para comenzar a hacer negocios en China continental. Las companfias de servicios
extranjeras pueden asociarse con una firma de Hong Kong que cumpla con los criterios del
CEPA, o bien invertir en ella o adquirir una participacion, para poder disfrutar de los beneficios
que ofrece el CEPA.

Region del Gran Delta del Rio Perla

El CEPA abre China continental a mas companias de Hong Kong, lo cual contribuye a integrar
las economias de Hong Kong y la regién de Delta del Rio Perla (PRD, siglas en inglés), al sur
de China.

La region del PRD esta dedicada a la producciéon, mientras que Hong Kong destaca por sus
servicios comerciales, tales como abastecimiento, finanzas y logistica. La combinaciéon de estas
dos regiones (a menudo denominadas Gran Delta del Rio Perla) ofrece una forma atractiva y
competitiva de hacer negocios en China.

Para mas informacion sobre el CEPA, por favor visite: espanol.hktdc.com/enews/cepaqa.pdf



"Hong Kong es el mejor lugar de Asia para estar. Geograficamente, esta a
cinco horas de cualquier pais asiatico. Quien tenga un negocio en la regién
Asia-Pacifico debe tener presencia aqui, ya que la logistica, la infraestructura,
el transporte, y el marco legal y financiero funcionan muy bien”.

Gian Luca Traverso, Director de Asia Pacifico, Fashion Box Hong Kong
Ltd (REPLAY)

"Dado que tenemos negocios en Corea, Singapur, Australia y China, entre otros
paises de Asia, Hong Kong es una ubicacion inmejorable como sede, con un
excelente sistema legal y un marco de negocios amigable. Y los negocios parecen
converger en Hong Kong de forma natural”.

Roberto Nishikawa, Jefe de Clientes Intstitucionales Internacionales de
Itai Unibanco

“La energia es contagiosa. La gente trabaja duro, pero produce mas. Hong
Kong ha sido un elemento decisivo en nuestro éxito y ha proporcionado a
nuestra familia un maravilloso estilo de vida”.

Jim Thompson, Presidente, Crown Worldwide Group

“Hong Kong continta siendo el mejor centro de Asia para el mercado del
vino debido a la alta eficiencia de sus sistemas y a la eliminacién de los
impuestos de importacion en este sector. Mantendremos Hong Kong como
nuestro centro de operaciones regional y seguiremos creciendo, y esto nos
permitira coordinar todos nuestros negocios en otras ciudades de Asia desde
nuestras oficinas de Hong Kong”.

Leo Baduria, Wines To Go

“Hong Kong es el principal puente para hacer negocios no solamente en
China sino también el Sureste de Asia. En Hong Kong existe el estado de
derecho, que hace que uno se sienta seguro cuando hace negocios aqui. Yo
siempre les digo a mis clientes que si quieren hacer negocios en Asia, necesitan
comenzar por Hong Kong”.

Andrés Munoz, Presidente de Asia Investment Group, empresa que
ayuda a companias latinoamericanas a abastecerse de productos en Asia.

“Como centro de aprovisionamiento, Hong Kong es un lugar ideal para
desarrollar productos innovadores para mercados mas amplios. Los productos
fabricados en China continental o Taiwan llegan al mercado rapidamente a
través de Hong Kong, lo que constituye una gran ayuda tanto para comerciantes
como para proveedores”.

Edward Middleton, Jefe de Servicios de Reestructuracion, KPMG China
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Hong Kong

HONG KONG. RIGHT PLACE. RIGHT TIME.

¢Qué ofrece InvestHK?
InvestHK es la agencia de captacion de Inversion Extranjera Directa que apoya a las
empresas en el proceso de implantacion y expansion en Hong Kong. Ofrecemos
asescramiento gratuito vy servicios a medida para ayudarle a gue su negocio sea un éxito,

Contacte con InvestHK para obtener mas informacion:
www.investhk.gov.hk o engsp@investhk.gov.hk

Oficinas centrales: 25/F, Fairmont House, 8 Caotton Tree Drive, Central, Hong Kong @
Tel: (852) 3107 1000  Fax: (852) 3107 9007 |nveStH(1:§ﬁ*&E%

Oficina en Bruselas: Siegfried Verstappen  The Government of the Hong Kong
Tel: (32) 2 7750062 Emalil: siegiried_verstappen@hongkong-eu.org  Special Administrative Region

Hong Kong Trade Development Council

Ciudad de México:

Manuel E Izaguirre #13

3er piso, Ciudad Satelite, Estado de México 5310
Tel: (52 55) 5572 4113, (52 55) 5572 4131

Fax: (52 55) 5393 5940

Email: mexico.city.consultant@hktdc.org

Sao Paulo:

Rua Cel. Xavier de Toledo, 316 - Cj.10A - lo.andar
CEP 01048-000 Sao Paulo-SP, Brazil

Tel: (55 11) 3159 0765, (55 11) 3258 1269

Fax: (55 11) 3159 0778, (55 11) 3258 5858
Email: sao.paulo.consultant@hktdc.org

Hong Kong:

38/F Office Tower, Convention Plaza,

1 Harbour Road, Wan Chai, Hong Kong
Tel: (852) 2584 4333

Fax: (852) 2824 0249

Email: hktdc@hktdc.org
www.hktdc.com

Hong Kong General Chamber of Commerce
22/F United Centre, 95 Queensway, Hong Kong

Tel: (852) 2529 9229

Fax: (852) 2527 9843

Email: chamber@chamber.org.hk
www.chamber.org.hk

Federation of Hong Kong Industries
31/F, Billion Plaza, 8 Cheung Yue Street,
Cheung Sha Wan, Kowloon, Hong Kong

Tel: (852) 2732 3188

Fax: (852) 2721 3494

Email: fhki@fhki.org.hk

www.industryhk.org

Hong Kong Science & Technology Parks
8/F, Bio-Informatics Centre, No.2 Science Park
West Avenue, Hong Kong Science Park,

Sha Tin, New Territories, Hong Kong

Tel: (852) 2629 1818

Fax: (852) 2629 1833

Email: enquiry.marketing@hkstp.org
www.hkstp.org



HONG&

KONG&
%

InvestH( IR E#EEE

The Government of the Hong Kong
Special Administrative Region

N G
_\ EBEHRE

Hong Kong Trade Development Council - Oficina central

38/F Office Tower, Convention Plaza,

1 Harbour Road, Wanchai, Hong Kong

Tel: (852) 1830 668 Fax: (852) 2824 0249 E-mail: hktdc@hktdc.org

www. hktdc.com
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